Werbung am und im Geschaft:

Nutzen Sie unsere Werbemittel, um die Kunden
auf sich aufmerksam zu machen. Denn nur, wer
den Kunden zeigt, dass er tolle Artikel hat,

kann diese auch verkaufen.
“Wer aufhort zu werben, um so Geld zu sparen, kann ebenso seine
\Uhr anhalten, um Zeit zu sparen.” (Henry Ford, Industrieller)

Handzettel verteilen:

Mit dem Verteilen von Handzetteln
vervielfachen unsere Kunden nachweislich ihre
Umsadtze. Ein zusatzlicher Tipp: Arbeiten Sie

hier auch mit Vorbestellungen.
\“Klappern gehort zum Handwerk.” Machen Sie auf sich aufmerksam!

Warenprasentation:

Die gut sichtbare Prasentation ist das "A & O”".
Eine iibersichtliche Sortierung hilft Ihren
Kunden, sich schnell zurechtzufinden - und

mehr zu kaufen!
“Enten legen ihre Eier in aller Stille. Hiihner gackern dabei wie

\verriickt. Was ist die Folge? Alle Welt isst Hithnereier.” (Henry Ford) y

Angebots-Vielfalt:

Bieten Sie Ihren Kunden eine gro3e Auswahl
der unterschiedlichsten Artikel an.
So zeigen Sie ihnen, was es alles gibt und

wecken zusatzlichen Bedarf.
kDenken Sie daran: Feuerwerk & Partyartikel sind oft Spontankaufe. )

Aktionspreise:

Bewerben Sie 2-3 Artikel mit aggressiven
Superpreisen. Damit erwecken Sie den
Eindruck, bei allen Artikeln sehr preiswert zu

sein.
~Reklame ist die Kunst, auf den Kopf zu zielen und die Brieftasche
\ZU treffen." (Vance Packard, Publizist)




